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1. Тема выпускной квалификационной работы: 

Современные тенденции и перспективы развития предприятий малого бизнеса
 в сфере торговли (на примере ООО ПК «ВентКомплекс»)

2. Структура ВКР:

Введение

Глава 1. Теоретические основы развития предприятий	малого бизнеса в сфере торговли
1.1 Малый бизнес в сфере торговли: сущность, критерии, особенности организации и управления
1.2 Организационно-правовые и экономические аспекты деятельности субъектов малого бизнеса в торговле
1.3 Тенденции, проблемы и перспективы развития малого бизнеса в сфере торговли

Глава 2. Анализ деятельности предприятия малого бизнеса ООО ПК «ВентКомплекс» 
2.1 Организационно-экономическая характеристика деятельности ООО ПК «ВентКомплекс»
2.2 Анализ организации и эффективности коммерческой деятельности ООО ПК «ВентКомплекс»
2.3 Анализ деловой среды и перспектив развития ООО ПК «ВентКомплекс» 

Глава 3. Основные направления развития предприятия малого бизнеса малого бизнеса ООО ПК «ВентКомплекс» 
3.1 Рекомендации по разработке и реализации стратегии развития ООО ПК «ВентКомплекс» 
3.2 Оценка эффективности предложений и разработок
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Приложения 



3. Основные вопросы, подлежащие разработке:

Введение. Во «Введении» необходимо обосновать актуальность выбранной темы выпускной квалификационной работы, сформулировать ее цель и задачи. Сформулировать объект, предмет, научную и информационную базу работы. 

В Главе 1 изложить теоретические основы развития предприятий малого бизнеса на потребительском рынке в Российской Федерации.
В разделе 1.1 рекомендуется раскрыть сущность, дать краткую характеристику нормативно-правовых и экономических особенностей организации малого бизнеса в сфере торговли. 
В разделе 1.2 необходимо проанализировать организационно-правовые и экономические аспекты организации и управления деятельностью предприятия малого бизнеса, осуществляющего деятельность в торговой сфере.
В разделе 1.3 провести анализ проблем и перспектив развития предприятий малого бизнеса в торговой сфере России.

Глава 2 является аналитической, в ней следует провести все необходимые расчеты по выбранной методике. Данная глава является основой выпускной квалификационной работы, должна занимать большую ее часть и выполняется с использованием методик, описанных в теоретической главе. В ней должна быть установлена четкая взаимосвязь и последовательность изложения теоретической и практической глав.
В разделе 2.1 дать краткую характеристику предприятия, описать организационно-правовую структуру предприятия, провести анализ основных экономических показателей его деятельности.
В разделе 2.2 проанализировать основные особенности организации коммерческой деятельности исследуемой организации и дать оценку основным результатам работы предприятия.
В разделе 2.3 дать характеристику внешней среды и конкурентной ситуации на рынке, на котором работает организация и который оказывает влияние на результаты ее коммерческой деятельности.

В Главе 3 на основании проведенных исследований разработать конкретные мероприятия по повышению эффективности финансово-хозяйственной деятельности исследуемой организации.
В разделе 3.1 дать рекомендации по улучшению финансового состояния и повышению эффективности коммерческой деятельности объекта исследования. Раздел должен содержать рекомендации по разработке стратегии предприятия и основные направления, обеспечивающие ее реализацию.
В разделе 3.2 проанализировать эффективность реализации предложений и разработок. 

Заключение.
В «Заключении» необходимо подвести итоги выпускного квалификационного исследования. Раскрыть содержание основных выводов, сделанных выпускником, представить краткую характеристику результатов, полученных в ходе решения поставленных во «Введении» задач и, тем самым, ответить на основной вопрос работы: о степени достижимости поставленной в выпускной квалификационной работе цели.

Список использованной литературы.
В «Список использованной литературы» приводятся только те информационные источники, которые автор лично использовал при написании данной выпускной квалификационной работы. Причем ссылки на данную литературу и информационные источники обязательны по всему тексту работы. Заимствованные чужие тексты в обязательном порядке заключаются в кавычки, как принадлежащие другому автору. Сноски приводятся постранично нарастающим итогом от №1 до № N. Сноски, используемые дипломником, должны быть отражены в списке использованной литературы в конце работы.
Приложения.
Приводится, как правило, базовая (например, формы финансовой отчетности организации) и информационно-вспомогательная информация (например, различного рода инструкции, положения и пр.), использованная при написании выпускной квалификационной работы. 
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